MECENAT ou SPONSORING ?

L'association démarche des partenaires.

choisit entre

faire
un don

si I'association est

d’intérét général”

pour soutenir les
projets du club

L’association délivre le
recu fiscal (cerfa
11580*03)

B

‘entreprise bénéficie

d’une réduction d’impots
de 60% de son don®®

i

(2)

Un remerciement du
méceéne par le club est
possible mais limité a une
valeur de 25 % du
montant du don

Exemple : panneau
L de remerciement sans
entreprise publicité et sans message
incitant a la consommation

Un grand mercia:

1000 € de don = 250 € de valeur max estimée du
panneau avec le logo et les coordonnées du mécéne

Mécénat

acheter une
prestation de service

a l'association (comme a
une autre structure)

pour promouvoir sa
marque, ses produits...

Par exemple, elle achéte

un espace publicitaire sur

les vétements du club ou
lors des manifestations

T

L'association établit

une facture
(dans la majorité des cas sans
HT ou TTC mais avec la mention
TVA non applicable,
article 293 B du CGI )

Sponsoring

C’est I'objectif initial de mon entreprise . 'T}
qui détermine le type de partenariat  “<iiowr

(1) le club est reconnu comme un organisme d’intérét général
(2) si la réduction excéde I'impdt, elle peut étre utilisée durant les 5 années suivantes
(3) dans la limite de 5 %o du chiffre d’affaire HT de I'entreprise




